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Este programa de 36 horas 
está diseñado para dotar 
a corredores, agentes y 
empresas inmobiliarias de 
herramientas digitales y 
estrategias efectivas para 
posicionar sus proyectos 
y captar clientes a través 
de las redes sociales. 
Combina marketing digital, 
branding visual y técnicas 
de conversión para 
optimizar la presencia 
online. 

JUSTIFICACIÓN
El sector inmobiliario ha migrado aceleradamente 
a los entornos digitales. Las redes sociales se 
han convertido en canales clave para generar 
confianza, mostrar propiedades y atraer compra-
dores. Este diplomado responde a la necesidad 
de profesionalizar la gestión de redes con enfoque 
en ventas y posicionamiento.

DIRIGIDO A
Profesionales del sector inmobiliario, corredores, 
community managers, estudiantes y emprende-
dores interesados en:
•	 Posicionar proyectos y marcas inmobiliarias.
•	 Optimizar la generación de prospectos online.
•	 Fortalecer su presencia y reputación digital.

PROPÓSITO FORMATIVO
Capacitar a los participantes para:
•	 Diseñar estrategias efectivas en redes sociales 

adaptadas al sector inmobiliario.
•	 Crear contenido visual atractivo y profesional 

para listings y proyectos.
•	 Implementar herramientas de publicidad digital 

y lead generation.
•	 Analizar métricas y optimizar el embudo de 

conversión.

DURACIÓN
 2 meses (36 horas) 

FACILITADORES

Nathalie Almonte, Ph.D
Estratega en comunicación y marketing digital. 
Consultora inmobiliaria y coach de ventas.

Pedro Velásquez
Diseñador gráfico especializado en branding, 
AI y experiencia en bienes raíces.
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CONTENIDO
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Módulo I 

REDES SOCIALES Y ESTRATEGIAS DIGITALES 
(12 HORAS)  

•	Panorama del marketing digital inmobiliario. 

•	Construcción de marca en redes sociales. 

•	Planificación de contenido y parrillas temáticas.

Módulo II  

DISEÑO Y CONTENIDO VISUAL INMOBILIARIO 
(12 HORAS)  

•	Fotografía y video para inmuebles. 

•	Herramientas de diseño fácil y profesional. 

•	Creación de recorridos virtuales y reels de alto impacto. 

Módulo III 

PUBLICIDAD Y GENERACIÓN DE LEADS 
(12 HORAS)  

•	Anuncios en Meta, Google y YouTube para inmuebles.

•	Embudos de conversión y captación de leads. 

•	CRM y automatización de seguimientos. 


